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VETERANO SERIGRAFIA SERIADA

Side Santana - um veterano que faz Tecidos técnicos para serigrafia
parte da evolucao da serigrafia
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Excelsior se origina do latim, significa
“sempre acima” e é o lema da cidade norte
-americana de Nova York.

Um dos maiores e melhores criadores
de histérias e personagens de todos os tem-
pos, Stan Lee, definia excelsior como um
estilo de vida, e, se vocé é fa dos seus qua-
drinhos, ja deve ter visto essa expressio,
pois Stan Lee a incluia em vérias histérias.

A expressio pode ser ouvida também
no filme “O Lado Bom da Vida”, através do
personagem Pat Solitano, interpretado por
Bradley Cooper.

O filme, baseado no livro homénimo
de Matthew Quick, conta a tentativa de Pat
de reconquistar sua ex-mulher e sua nova
amizade com Tiffany. Pat estd determina-

Excelsior

do a reestruturar sua vida, acreditando no
final feliz.

O filme traz uma mensagem positiva,
segundo a qual, conforme o titulo j4 diz, o
protagonista tenta sempre ver o lado bom
da vida, mesmo tendo acabado de passar
por uma fase dificil.

Quando questionado sobre o que é
Excelsior, Pat responde: “Excelsior significa
que vou pegar toda o negativismo e usar
como combustivel para encontrar o lado
bom da vida.”

Vocé tem visto o lado bom da sua vida?

“A maioria das pessoas perdeu a ha-
bilidade de ver o lado bom das coisas,
embora a luz por trds das nuvens seja
uma prova de que ele existe.”

Essa frase do livro nos faz enxergar
além, pois o dia pode estar nublado, mas o
sol esta 14, escondido atras das nuvens.

Vamos viver de uma forma que tiremos
o melhor de cada situacio. E aquela atitude
que vocé ja deve ter ouvido: ao ver um copo
preenchido pela metade, diga: “estd quase
cheio”, e nio: “esta quase vazio”.

Pequenas formas de enxergar o mundo
fazem grandes diferengas.

Viva sempre para cima! Viva feliz mes-
mo sem motivos!

Como disse um dia o poeta brasileiro
Carlos Drummond de Andrade:

“Ser feliz sem motivo é a mais auténti-
ca forma de felicidade.”

Excelsior!

Mara de Paula Giacomeli é Jornalista e Editora do Jornal O Serigrafico

SERIGRAFIA E COMUNICACAO VISUAL

Continuemos 0 nosso papo sobre o
mercado de impressao.

Como todos sabem, a serigrafia re-
monta a 3.000 anos a.C. Que maravilha
nossos antepassados deixaram para nds,
quanta criatividade! J4 usaram de tudo,
até cabelo humano, entre outros.

Ainda bem que esse processo se tor-
nou industrial, pois ja imaginou se con-
tinuassem a utilizar cabelo humano nos
dias de hoje? Seria o caos, quantas ONGs
e manifestacoes terfamos para agitar e
ir contra o trabalho de serigrafia! Com
toda certeza j4 estariamos presos ou com
mandado de prisdo em andamento.

Deixemos de ilacdes e vamos aos
fatos.

A transformagio da serigrafia em
processo industrial n4o tirou do mercado
ainformalidade, a diversidade de peque-
nas empresas que vivem e sobrevivem da
serigrafia, seja no mercado de comunica-
¢do visual, brindes ou no mercado téxtil.
A versatilidade da serigrafia remonta a
séculos, o que deve ser respeitado pelos
derrotistas que afirmam e sustentam

Claudilei Sousa

A nossa serigrafia

que a serigrafia vai acabar.

Tenho presenciado, nas redes sociais
e no mercado afora, mais e mais pessoas
se dedicando a aprender, divulgar e in-
crementar a serigrafia com novas tecno-
logias, tintas e processos.

O rodo continua a ser usado, os bra-
¢os a cada dia mais fortes e profissionais
felizes em aprender as técnicas de traba-
lho da VELHA SENHORA.

Os processos de impressdo se comple-
mentam, a sublimacio chegou para ficar,
mas tem muitos detalhes que s6 podem
ser executados por serigrafia, como por
exemplo fazer relevo com sublimacio. O
mesmo acontece em comunicagio visual
e grafica: quando precisam de uma ima-
gem com reserva e verniz, apelam para
a serigrafia, pois torna o processo mais
facil e répido.

Entendemos que a cada dia os equi-
pamentos digitais melhoram, se apri-
moram, embarcam mais tecnologia, mas
ainda estd longe o momento em que nio
falaremos mais da serigrafia, que a VE-
LHA SENHORA vai repousar em paz.

Nao, isso ndo vai acontecer, pois 0s no-
vos serigrafos nio permitirdo, eles esto
chegando com vontade de revolucionar,
e isso é essencial; juntar a experiéncia
dos veteranos e a vontade dos jovens em
renovar s6 pode dar coisa boa.

Noés agradecemos as pessoas com-
prometidas em fazer da serigrafia uma
arte de respeito, valorizada e a cada dia
mais profissional. Que os novos seri-
grafos procurem aprender e desenvolver
cada vez mais essa técnica milenar, que
troquem informacdes, tornem suas ofi-
cinas a cada dia mais preparadas para
oferecerem aos clientes solu¢des prati-
cas e eficientes, dando ao mercado o re-
cado de que a qualidade é um marco na
serigrafia.

Profissionais, parabéns! Nio permi-
tam que venham chincalhar essa nobre
profissdo, esse processo de reproducio
de imagem, essa técnica de transformar
sonhos em arte.

Venham, artistas, somos o braco for-
te que colocard no substrato sua criacio,
sua obra, sua arte!

0 jornal O Serigrafico ndo se responsabiliza pelo contetido dos antincios. Os artigos assinados sdo da responsabilidade de seus autores.
A reprodugdo parcial ou total é permitida mediante autorizacao por escrito dos editores.
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acompanhe nossos conteddos no youtube: genesistintasvideos > YouTube

genesistintas.com.br tintasublimatica.com.br estampariadofuturo.com.br
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ESTAMPARI A 1S

Diferenca entre os processos utilizados na estamparia

MOACIR FERREIRA

Quadricromia ou simplesmente cro-
mia (CMYK), Cores chapadas ou Vetoriais
(Spot Color) e Processos Simulados. Vocé
sabe a diferenca entre eles? Qual é o me-
lhor uso para cada técnica?

1-ESTAMPAS VETORIAIS

Os desenhos vetorias sdo os mais
comuns dentro da serigrafia e sio muito
utilizados em logotipos, textos, desenhos
animados, desenhos de tracos, etc. As
artes vetoriais (ou chapados) geralmente
sdo criados com o uso de programas de
graficos vetoriais, como o CorelDRAW e o
Adobe Illustrator. Existe também o INKS-
CAPE (https://inkscape.org/pt-br/) que
é gratuito. Abaixo um exemplo de arte
vetorial sendo criada no corel. A grande
vantagem é que podemos trabalhar com
tintas de alta cobertura diretamente so-
bre fundos escuros.

PROS:

+ Impressdes sobre um material de
qualquer cor;

« Utiliza¢ao de matrizes mais abertas;

+ Podem ser utilizados diapositivos
(fotolitos) mais simples;

CONTRAS:

« Para cada cor é realizada uma
impressao;

+ Necessario maior precisio no
registro;

+ Nio conseguimos realizar impres-
sdes fotograficas.

FERRAMENTAS SUGERIDAS:

+ Programas graficos vetoriais como
Mustrator, CorelDraw, Inks Scape.

2-QUADRICROMIA OU PROCESSO
CMYK (CYAN, MAGENTA, AMARELO,
PRETO)

Quadricromia ou simplesmente cro-
mia é o método de impressdo largamen-
te utilizado para impressdo serigrifica de
imagens. Usando as tintas cian, magenta,
amarelo e preto, conseguimos reproduzir

CONTRAS:

« Somente em fundo branco;

« Utilizacdo de
fechadas;

+ Sd0 necessdrios fotolitos de
alta-performance.

+ Requer uma compreensio mais pro-
funda da prepara¢io da matriz (tela) e re-
produgio de valores de meio-tom.

+ Espectro de cores limitado — neste
processo nem sempre poderdo reprodu-
zir determinadas cores. Se uma estampa
precisar de um vermelho vibrante, vocé
precisard gerar um tela especifica para
esta cor.

FERRAMENTAS SUGERIDAS:

+ Use o Photoshop. Ndo use um pro-
grama vetorial para separar.

+ Plugin CMYK PRO para Photoshop,
baixa ele gratis aqui: https://www.cmy-
kpro.silktv.com.br/

Temos um super post redigido por
Leonardo Rocha sobre quadricomia, da
uma olhada: https://www.moacirferrei-
ra.com/post/quadricromia

matrizes mais

https://estampariadesucesso.com.br/

PROS:

+ Podemos imprimir sobre um mate-
rial de qualquer cor;

« Utilizacdo de matrizes mais abertas;

+ Impressdo de Imagens;

+ Reproduzir com fidelidade, qual-
quer cor ou tonalidade (dentro do gamut
CMY).

CONTRAS:

+ Algumas vezes pode gerar um alto
numero de matrizes.

Por enquanto é isto. E vocé? Qual pro-
cesso utiliza na sua estamparia?

ALY

Pl el e el el

‘P Mw it ® HWeam = % w. e == fotos e imagens complexas. Uma das ca-
SR AR — > “  racteristicas é que a cromia sé funciona 3-PROCESSO SIMULADO
sobre fundos brancos pois as tintas de cro- Processo simulado é um método usa-
mia sdo transparentes. Para fundos colori-  do para reproduzir quase qualquer ima-
dos devemos aplicar uma camada de tinta ~ gem no mercado. Isso é feito sobrepondo
COmO ESTAMPAR branca antes da impresséo. e mesclando cores em um método seme-

CAMISETAS

‘ . !
Arte impressa no curso de Serigrafia
Basico Presencial - Prime

PROS:

« Utiliza 4 cores;

« Impressdo de Imagens;

+ Reproduzir com fidelidade, qualquer
cor ou tonalidade (dentro do gamut CMY).

Na foto podemos ver um desenho em cro-
mia sendo estampado sobre tecido preto
utilizando uma camada de fundo branca.
Esta estampa foi realizada no Curso de
Serigrafia Presencial Pro+Expert

lhante ao CMYK, usando meios-tons e
cores chapadas. Essencialmente, é uma
maneira de tirar uma foto que historica-
mente seria impressa via CMYK, porem
utilizando tintas de cobertura (opacas).

Ganhando grande destaque nos ul-
timos anos, o processo simulado é mais
estdvel durante a producio, resultando
em menos impressdes erradas, com isto
esta se tornando cada vez mais o método
preferido de estampar imagens em cami-
setas de todas as cores.

Como qualquer nova técnica, vocé
precisa estudar profundamente e
para isto eu indico o curso do Rafael
Roan:  https://silktv.com.br/produto/
curso-photoshop-serigrafia/.

No YouTube também vocé consegue
aprender mais sobre o processo.

Um boa opgdo é contratar free-
lancers especializados em separagdes
para ajuda-lo. Existem também plugins
de Photoshop que fazem a separacio
automaticamente.

Em nosso curso online ESTAMPARIA
DE SUCESSO 3.0 fornecemos o GENE-
SIS PRO SIMULADOS. Para saber mais:

MOACIR FERREIRA atua desde 2007 no ramo seri-
grafico como consultor, palestrante e coordenador
da Escola Génesis / SILKTV, empresa responsavel
pelos cursos, treinamentos e produgdo de contelidos
da Génesis Tintas e professor e co-fundador do
Projeto Estamparia do Futuro. Em sua trajetéria,
idealizou o projeto “Saiba Mais” da Arpotex, uma
colegdo de cursos em DVD com mais de 2.000 unida-
des vendidas, e é um dos responsaveis por projetos
como o programa “Estamparia de Sucesso”, os vi-
deos “Dicas da Génesis” no youtube, os webinarios
“Terga de Sucesso”, o projeto “Serigrafia em A¢do”
da FuturePrint e o canal “SILKTV”, levando informa-
¢do, conhecimento e capacitagdo através de cursos
presenciais, cursos online, palestras, workshops,
treinamentos e consultorias.

https://estampariadofuturo.com.br.
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TAXS85

TORNADO AUTOMATICO

PARA INDUSTRIA CALCADISTA

- firea il TAX85

-85 cm de pré cura com 8 limpadas de 1600 W

- Controle de requlagem de velocidade

- Botao de emergéncia facil instalagao em mesas corridas
- Pintura eletrostatica

- Estrutura em aco 1020

TAC45
TORNADO AUTOMATICO
PARA CARROSSEL

FC9000
FLASH CURE TRADICIONAL
PARA CARROSSSEL

TORNADO AUTOMATICO

- firea itil TA8S XY

-85 cm de pré cura com 8 ldmpadas de 1600 W TA60XY
-60 cm de pré cura com 5 ldmpadas de 2000 W

- Controle de requlagem de velocidade

- Botéo de emergéncia facil instalagio em mesas corridas
- Pintura eletrostatica

- Estrutura em ago 1020

TAC 85
TORNADO AUTOMATICO
PARA CARROSSEL FULL PRINT

TUCANINHO
FLASH CURE PORTATIL

(O (62) 8565.1044
62)3233.8282

www.tucanoequipamentos.com.br
Rua Pouso Alto ¢/ Rua 5, n° 1537 - Vila Abaja - Goiania - GO
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SICOLTEX

wiww.sicoltex.com.br

Empresa

Ha mais de 25 anos no mercado de serigrafia, a Sicoltex oferece
para o Brasil e exterior uma extensa lista de produtos, que unem
qualidade e pre¢o baixo. 530 mais de 1.000 itens produzidos e
oferecidos aos nossos clientes, entre tintas a base de agua, tintas
a base de solvente, plastisdis, tintas vinilicas, pigmentos, produtos
técnicos pararserigrgﬁa e solventes em geral.

/ @ LINHA BASE AGUA
T / i @ LINHA SOLVENTE
@ LINHA PLASTISOL
" @ LINHA DIGITAL SUBLIMAGAO

_ @ EMULSOES SERIGRAFICAS

=~ (@ PRODUTOS AUXILIARES
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PASSO A PASSO

GENESIS TINTAS

Efeitos Diferenciados Base Plastisol

Efeito Cratera

Espalhar as pedras por toda a area da Utilizando uma base dura e lisa, pressio-
estampa. nar levemente as pedras para que elas
penetrem no Plastisol.

Utiliza-se uma tela de 32 fios/cm2 mo- Aplicar o Plastisol para Jeans Vermelho e
nofilamento, tinta Plastisol para Jeans e realizar 2 repiques.
pedras tipo quartzo de aquario.

Levar para a estufa a 1700C por 3 minu- Como as pedras ndo aderem na tinta,

tos. remover as mesmas manualmente ou com
0 auxilio de uma escova.

0O Efeito Cratera
esta pronto.
Utilizado este tipo
de pedra, a estampa
fica com o aspecto
similar a textura de

Entre cada aplicacdo do Plastisol, fazer Retirar o tecido da mesa de impressdo uma esponija.
uma pré-cura intermediaria com flash e com o auxilio de um recipiente, jogar

cure ou soprador térmico. Deixar o dltimo as pedras de quartzo sobre a estampa

repique sem curar. Gmida.

METAL
PRINTER

3 (11)94056-9316_

g0 |4 AR L. ST harmo/Compact Estufa de Esteira Mesa Corrida com Flashh  Thermo Roller


http://www.metalprinter.com.br/

POR QUE SERA?

CONVERSE COM 0 ESPECIALISTA.

%

hostnet

(O (11) 96631-6776

= i PRENSAS E CALANDRAS y)
CARROSSEIS AUTOMATICOS w P/ SUBLIMACAO E TRANSFER g - __/ CALANDRAS

- AUTOMATICAS E SEMI-AUTOMATICAS

u’ = g MTCF 250 MTCF 500 MTC 1.800
e |

a EQUIPAMENTOS P/ SERIGRAFIA

L
e

h_—l AUTOMATICA
PTA-4000: 40 x 50 cm  PTP-660: 96 x 66 cm PTP- 15

CARROSSEL _ ~ o M POLIMERIZADEIRA

MCA NACIONAIS MESA ELETRICA /SECADORA

. - ‘Ir DUPLA
e 4 ' . i | Elétrica e a Gas
] EH g : Modelos sob
3 consulta

Prensa térmica K
PTP-400 Dupla PTP -900:85x 110 cm

Para etiquetas
PTP-1450: 100 x 145 cm
Em bobina 40x50

MISTURADORES DETINTA

= E_ & E. &
MANUAIS % % L& g

e
MRS ERMCr P/JEANS PTM-40 PTM-42Dupla  PTM-80
2 CORES 1 COR PTI-5 DuplaJeans 40 x 50 31x42 8065 MULT-MIX MTVR-20

vanguarda.art.br

Fone: 47 3323-5844

Compre com seu -, ') FINAME | MOﬁk www.mogk.com.br

cartdao BNDES
- mogk @ mogk.com.br
PROGER MAQUINAS Rua 2 de Setembro, 2.877 - 89052-505 - Blumenau - SC



http://www.mogk.com.br
http://www.mogk.com.br/
https://www.hostnet.com.br/

www.oserigrafico.com.br

SERIGRAFIA SERIADA

V3] Serigrafico

Edicdo 288 9

Tecidos técnicos para serigrafia

ANDRE MANZATTO

Os tecidos técnicos tém uma importan-
cia fundamental para se imprimir em seri-
grafia. E o tecido serigrafico que controla o
fluxo da tinta que ird passar por suas tra-
mas. O tecido é o responsavel por ancorar
a emulsio e também ajuda na reprodugio
dos detalhes de uma imagem.

Para entendermos um pouco mais so-
bre o assunto, precisamos saber sobre as
suas classificacdes:

1) Lineatura: Refere-se a quantidade
de fios por centimetro linear. Por exemplo,
dentro de 1 centimetro linear, poderemos
ter 10 fios, 21 fios, 32 fios, 42 fios, 54 fios,
61 fios, 77 fios, 90 fios, 100 fios, 110 fios,
120 fios, 150 fios, 165 fios, 180 fios e 200
fios, para citarmos os mais comuns.

Devemos perceber que quanto maior a
quantidade de fios, mais fechada a trama se
torna e, por consequéncia, maior é o nivel
de filtracdo que a malha tera.

Com essa informacio, eu posso deter-
minar quais so os tipos de tintas que po-
derei utilizar em cada tipo de trama, pois
as tintas mais encorpadas devem ser tra-
balhadas com as malhas mais abertas, com
menor quantidade de fios, e para as tintas
mais aquosas eu devo trabalhar com as ma-
lhas mais fechadas.

Normalmente, para as tintas a base
de agua e plastisol, para a impressio em
camisetas, trabalhamos com tramas mais
abertas, entre 32 a 90 fios; e para as tintas
a base de solventes, entre 90 a 120 fios. Ja
para as tintas que secam por cura ultravio-
leta, trabalhamos com tramas entre 150 e
200 fios.

PES 165-27

2) Diadmetro:A segunda classificacio é
o didmetro do fio, que também é um fator
muito importante no que se refere a des-
carga da tinta. Todo um trabalho pode ser
comprometido quando nio damos aten-
¢30 a esse ponto. Temos, por exemplo, um
tecido de 120 fios por centimetro linear,

porém com didmetros diferentes: 120.35 e
120.40, sendo o segundo nimero o didme-
tro dado em micras.

PES 120/35 PES 120/40

3) Construcio: A terceira classificacio é
quanto a sua contrucio.

Temos dois tipos de construgio do teci-
do, a saber PW (Plan Wave ou tafetd ou 1:1)
e TW (Twill Wave, sarja, 2:1 ou 2:2).

Tafeta (1:1)

Sarja (2:1) forme o desenho a seguir: Tecnologia Ind. e Com. Ltda.
TABELA TECNICA
MESH NOMINAL MESH OPEN FABRIC THEORETICAL  SPECIFIC MAXIMUM
ARTICLE COUNT THREAD  OPENING AREA  THICKNESS INK CROSS- RECOMMENDED
DIAMETER VOLUME SECTION  TENSION FROM-TO

om n 7] "] K " o’ / @ mm?® |/ cm N/om
PE AM 40.80 PW 0 1 80 170 a4 135 504 0.201 3540
PE AM 40.50 PW @ 1 90 160 an 148 50 0.254 35-40
PE AM 4380 PW 4 10 80 150 43 123 53 0216 35-37
PE AM 4570 PW S 14 70 148 a 1ns 54 0173 30-34
PE AM 48.70 PW @ 125 70 130 40 13 453 0.188 30-34
PE AM 48.80 PW 28 135 a0 120 35 132 46 0.246 34-50
PE AM 51.70 PW 51 12 70 120 38 13 43 0.186 30-35
PE AM 55.64 PW 55 14 64 120 4 88 40 0.1786 26-31
PE AM 55.70 PW 55 140 70 105 33 14 38 o2n 30-34
PE AM 62.64 PW 62 158 64 80 K 4 - 30 0.188 30-34
PE AM 68.55 PW 68 1713 55 89 3% ) 285 0.161 25-30
PE AM 71.55 PW 71 180 55 80 3 85 285 0.168 25-%0
PE AM 77.48 PW 7 188 48 ] 36 B8a nz 0.138 24-26
PE AM 77.55 PW 7 186 55 63 28 e 258 0.182 7-32

Sarja (2:2)

4) Tipo do fio. A quarta classificagdo
trata-se do tipo do fio dos tecidos técnicos.

Podemos dizer que os tecidos podem
ser de multifilamentos ou monofilamentos.
Os multifilamentos sio menos utilizados,
por nio terem uma precisio no depésito de
tinta, j4 os monofilamentos tém uma depo-
si¢do de tinta mais adequada.

5) Cor: A quinta classificagio é a cor do
tecido.

Temos, normalmente, dois tipos de co-
res: o tecido branco e o tecido amarelo.

O tecido branco nédo ajuda muito a re-
velacdo dos detalhes finos de um desenho,
ja o tecido amarelo ajuda muito em uma
revelacio quando temos detalhes finos de
uma imagem, devido a questdo da difragdo
de luz ocasionada pelas tramas dos fios.

No tecido amarelo, quando os raios ul-
travioleta atravessam a malha serigrafica,
os raios mudam de cor e ndo atrapalham
nos detalhes da gravagido da matriz, con-

Fonte de Luz

IA_AN_A

Fonte de Luz

Com essas classifica¢bes, podemos ago-
ra definir o melhor tecido para cada tipo de
trabalho, lembrando sempre que todos os
tecidos suportam determinadas tensdes;
essas tensées sio medidas em N/cm? e uti-
lizamos um aparelho chamado tensiémetro
para medi-las. Para cada trabalho, lineatu-
ra, didmetro e medida do quadro, temos
que ter uma tensdo a ser definida. Ndo é
porque o fabricante diz que o tecido supor-
ta 30 N/cm? que iremos trabalhar com essa
tenséo.

Existem tabelas técnicas que nos mos-
tram outros valores ndo menos importan-
tes que também podemos observar, como
drea aberta em porcentagem e volume ted-
rico de tinta que cada tecido deposita em
uma superficie.

Eu sigo a disposicio.

Muito obrigado

ANDRE MANZATTO - Técnico Serigrafico — Agabé

Imagens: Agabé
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Por: Mara de Paula Giacomeli

Mesmo em meio a uma crise sa-
nitaria por conta da pandemia de Co-
vid-19, houve um crescente nuimero
de microempreendedores individuais
(MEIs) registrados no ano passado, to-
talizando quase dois milhées de novos
contribuintes, um aumento de 20%
em relagdo ao ano anterior.

Uma industria que toma uma gran-
de fatia dessa porcentagem é o merca-
do gréfico, segmento com grande pers-
pectiva de lucro com retorno rapido e
baixo investimento.

A arte dos produtos personalizados
atrai compradores por ser um produ-
to geralmente exclusivo, seja ele uma
peca de roupa, um adere¢o ou um pro-
duto todo especial.

Com a introducio dos equipamen-
tos computadorizados ficou ainda mais
facil diversificar as op¢des, a exemplo
do mercado de fotoprodutos.

Fotoproduto é uma solu¢io pratica
e rapida para um marketing agressivo
e exclusivo, uma forma de agradar, de
forma diferenciada, grandes e peque-
nos clientes. Os equipamentos utiliza-
dos comegam nas impressdes caseiras,

“Tudo se transformou
com a introducao da
informatica no mercado
de produtos personali-
zados, a versatilidade
de execucdo é grande e
as opcoes também sao
amplas .”

Patricia Sousa, proprietaria
da Daspat Personalizacdo

V3] Serigrafico

solucbes rapidas e praticas até chegar-
mos aos equipamentos industriais,
da impresséo digital a sublimacéo, da
serigrafia a termotransferéncia. Esse
é o universo que estd a disposi¢io do
mercado para colocar, no substrato, a
sua ideia, a sua imagem.

Hoje vocé pode ter uma caneca,
um prato, um chaveiro especial ou até
grandes pecas, como uma cortina to-
talmente personalizada ou paredes de-
coradas, com imagens exclusivas.

Empreendedores e clientes podem
usar da criatividade e transformar seu
sonho em realidade dentro do conceito
de exclusividade em termos de impres-
sdo e criagdo de pegas personalizadas.

Outro mercado que vem crescendo
é o de brindes especiais, fabricados sob
encomenda e com perfis e imagens di-
ferenciadas. O mercado de maquinas
para fotoprodutos estd em alta, pois
sdo equipamentos de pequeno porte
que se acomodam em qualquer espago
e cujo custo é acessivel, o que oferece
oportunidade de trabalho para quem
estd em casa e precisa de uma renda
extra. Isso ndo significa, no entanto,
que nio tenhamos empresas prepara-
das e muito bem equipadas para forne-
cer o que vocé precisa nesse segmento.

.*jrmu'ﬂ.f:‘ug !_fu-r_i i}
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Daspat Personalizagdo

Empreendedores
e clientes podem
usar da criatividade
e transformar seu
sonho em realidade

dentro do conceito
de exclusividade em
termos de impressao
e criacao de pecas
personalizadas.

Para vocé que quer ampliar seu
portfélio de trabalho, agregar a sua
empresa op¢des para atender o seu
cliente, trazer para dentro de casa so-
lugdes de impressio e versatilidade em
produtos e servicos, essa é uma op¢ao.

Patricia Sousa, proprietaria da
Daspat Personalizacio, atua na area
de presentes , brindes, papelaria e
tudo o que envolve qualquer tipo de
personalizado.

www.oserigrafico.com.br

“A ideia de abrir um negécio com
personalizacio veio a partir do conta-
to que eu comecei a ter com esse mer-
cado através do jornal. Trabalhando
no Serigrafico, eu comecei a conhecer
equipamentos, insumos e todas as
possibilidades que envolviam o que na
época era chamado de fotoproduto. Eu
sempre gostei de produtos exclusivos e
ali vi a oportunidade de unir uma pai-
x40 a um negécio. As informagdes vie-
ram todas via O Serigréfico. Participa-
va das feiras, via as possibilidades, e a
maioria das empresas que produziam
equipamentos para personalizacdo era
anunciante do jornal, entio foi bem
facil. Alguns processos que nio tenho
internamente, eu terceirizo. Meu pu-
blico-alvo vai desde pessoas que bus-
cam presentes criativos a empresas
que querem produzir brindes. Tam-
bém atuo no desenvolvimento destes
produtos, comenta.

Temos no mercado equipamentos
de impressdo que oferecem a possibi-
lidade de imprimir sua imagem sobre
uma variedade de substratos e dar asas
a sua imaginagéo.

Um nicho que tem crescido junto
a esse mercado é o da decoragdo. Con-
sumidores cada vez mais querem um
produto exclusivo para sua casa e vdo
em busca de um produto personaliza-
do. A diversidade de opgdes é extensa,
o que d4 opg¢des diversas e torna a casa
mais bonita e Gnica.

Dispomos, no mercado, de uma
variedade de opg¢ées de tecidos que
podem ser sublimados, criando roupas
exclusivas, camisetas diferenciadas.
Tudo se transformou com a introdu-
¢do da informatica no mercado de pro-
dutos personalizados, a versatilidade
de execucdo é grande, as op¢les tam-
bém sio amplas e o mercado oferece
essa oportunidade de exclusividade”,
comenta Patricia.

Nubia Regina Pereira Alexandrino
conta que ji trabalhava com artesana-
to ha 10 anos, mas foi somente no ano
passado, em meio 2 crise, que ingres-
sou no segmento da sublimacéo:

www.oserigrafico.com.br

“Arte by Bia Atelié Criativo come-
¢ou como um hobby no artesanato em
MDF ha cerca de 10 anos, para presen-
tear amigos, e foi ganhando espago e o
gosto das pessoas, surgindo entdo um
pequeno negécio. A ideia de persona-
lizados com sublimacio surgiu ha me-
nos de um ano, como um presente divi-
no através de um ser muito especial, o
Matheus (meu filho), que me mostrou
que eu tinha capacidade de ir além.

H4 possibilidade de ingressar nes-
se ramo que vem crescendo gradativa-
mente principalmente neste momen-
to que o mundo enfrenta. As grandes
festas e eventos foram atualizados por
momentos mais intimistas, levando a
importancia de demonstrar mais afeto
e carinho, eternizando em produtos
personalizados. De fato ndo houve um
planejamento pré-estabelecido, como
habitualmente as pessoas que preten-
dem abrir seu préprio negécio fazem.
A sublimacio caiu literalmente em mi-
nhas mios através de um anudncio da
venda de uma prensa térmica, onde
meu filho me enxergou na possibili-
dade de trabalhar na confec¢io de per-
sonalizados, ja que tenho facilidade e

V3] Serigrafico

habilidade com produtos artesanais.
N&o conhecia absolutamente nada so-
bre a 4rea, e mesmo ji tendo visto al-
guns trabalhos prontos, nio fazia ideia
dos bastidores da profissio. Me aven-
turei na internet em busca de mais
informacdes, observei profissionais
da érea na regido onde moro e fui me

Arte by Bia Atelié Criativo

“Nao é so sobre vender
sua mao de obra e sim
proporcionar ao cliente
sentir através da cria-
cao e confeccao do seu
produto todo o carinho e
amor que tenho pelo que
faco.”

Ndbia Regina, proprietaria do
Arte by Bia Atelié Criativo

il

-

encantando cada vez mais pelo traba-
lho”, relata.

Em meio a tantos novos empreen-
dedores, empresas do ramo fazem uso
de diferenciais a fim de se destacarem
no mercado.

“Fornecemos flexibilidade e bom
atendimento, buscamos solu¢bes para

Arte by Bia Atelié Criativo
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nossos clientes e, quase sempre, conse-
guimos atender as suas necessidades.
O atendimento também é personaliza-
do e é considerado nosso ponto forte”,
comenta Patricia, da Daspat.

Dedica¢io, responsabilidade e
confianca é o lema de Nubia em sua
empresa:

“Nio é s6 sobre vender sua mio
de obra e sim proporcionar ao cliente
sentir através da cria¢do e confeccio
do seu produto todo o carinho e amor
que tenho pelo que faco, desde o aten-
dimento até o momento da entrega,
quando ao abrir sua embalagem conse-
guira perceber toda a dedicagio. Poder
trabalhar com o que se ama é um privi-
légio para poucos”, comenta a proprie-
taria da Arte by Bia.

Para que o negécio flua, é neces-
sario investir em publicidade a fim de
tornar seu produto visivel e conhecido.

“O networking é o principal veiculo
de divulgacio de nosso trabalho. As in-
dica¢bes sempre tém uma for¢ca muito
grande quando se trata de personali-
zados. Também anunciamos no Seri-
grafico, o que nos ajuda muito e traz
clientes que nio alcancariamos sem o
jornal. Também divulgo em grupos de
economia colaborativa e redes sociais.
Este é um mercado 4vido por novi-
dades e quem quer estar nele precisa
estar o tempo todo atualizado e usar
de toda a sua criatividade para criar
novos produtos e oferecer inovagdes”,
finaliza Patricia.

Com o objetivo de facilitar o acesso
a informacdo, o Sebrae disponibiliza
para empresarios e empreendedores o
Boletim Industria Grafica, através do
site: www.sebrae.com.br.

Agradecimentos:
Daspat Personalizacao

www.daspat.com.br
Www.in ram.com rsonaliz
(11) 96204-5553 / (11) 2028-0412

Arte by Bia Atelié Criativo
@artebybiaateliecriativo (Instagram)
E-mail: ar bia@hotmail.com

(19) 97159-8776
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Side Santana: um veterano que faz parte da evolucao da serigrafia

Por: Mara de Paula Giacomeli

Side Santana nasceu na cidade de
Borrazépolis, regido norte do Parani,
proximo de Apucarana, que um dia foi
a capital do Boné.

Santana, como é conhecido no mer-
cado, é formado em Pedagogia e fluen-
te em espanhol.

Seus primeiros passos no mercado
de serigrafia se deram através da in-
duastria mecanica, produzindo maqui-
nas e equipamentos para serigrafia.

Comecou na industria Prolin, que
mais tarde veio a se tornar Otiam. Por
volta de 1978, a pedido do senhor Bru-
no Farnaquia, da Flamacolor, um pio-
neiro da serigrafia, comecou a fabricar
equipamentos para esse nicho. Funda-
ram entdo a Seribrds e, anos depois,

a Sericenter, em Londrina, que virou
Serilon. Compraram a Ponto Estudio
Rio de Janeiro, que se transformou em
Carioca Silk.

“Estive também em Assuncdo, no
Paraguai, com uma loja de materiais
serigraficos; fundei a Fabricolor PY,
este era o nome da fabrica de tintas
do Ioshimi, hoje Génesis. Nos anos 80,
eu vendia essa marca e gostava. Outra
marca da época era Karwin. Devido a
pandemia de 2020, vendi minha loja

em Assuncio e voltei para o Brasil”, re-
lata Santana.

Passou pela Imah Paraguay, outro
nome de respeito no mercado serigra-
fico, e atualmente estd na Phenix, in-
duastria de maquinas e equipamentos
para serigrafia.

Santana sempre atuou na area de
vendas de equipamentos para serigra-
fia e se tornou um nome respeitado
pelo seu vasto conhecimento e por sua
integridade ao oferecer solu¢bes para
empresas e clientes.

Fazendo um paralelo no decorrer
dos tempos, Santana chegou 4 conclu-
sdo de que o mercado estd em um mo-
mento insatisfatério:

“Diversas empresas de porte e for-
tes no mercado de serigrafia sairam do
ramo, pois, com a chegada dos equipa-

€

Acreditem, a
serigrafia nao vai
acabar, sempre

teremos o que fazer,
ela se reinventa,

e teremos muito

o que fazer para o
futuro.”

mentos chineses, algumas se tornaram
inviaveis, consequentemente baixaram
as portas, um prejuizo para o mercado.
Deviamos valorizar mais as empresas
nacionais, estamos transferindo traba-
lho para a China. Quando compramos
equipamentos de 14, colocam a indus-
tria nacional em xeque, esse é o motivo
de tantas empresas fecharem.

Tive a oportunidade de trabalhar
com o Julio Maito Filho e com o Le-
onardo Silva, na Otiam, e com o Car-

los Bostelman, na Phoenix, pessoas a
quem agradeco, pois me deram a opor-
tunidade de estar neste mercado, abri-
ram as portas de um segmento que eu
nio conhecia, apostaram na minha ca-
pacidade e fizeram de mim o profissio-
nal que sou hoje. O mercado mudou,
chegaram novos profissionais e, com
a saida de empresas e o trabalho sério,
fez da Phoenix uma empresa forte e
bem-conceituada; estamos navegando
em 4guas calmas, nossos equipamen-
tos sdo bem aceitos no mercado, nosso
compromisso é oferecer solu¢bes com
qualidade e durabilidade, essa é a for-
mula mégica da Phoenix Equipamen-
tos Serigraficos.

O que posso afirmar é que participei
da evolugio da serigrafia, acompanhei
todas as feiras que aconteceram no
Brasil, o desenvolvimento do mercado,
dos equipamentos e dos profissionais,
empresas comecaram e terminaram,
assim foi se formando o mercado na-
cional”, comenta o veterano.

Participando de uma das feiras do
ramo serigrafico com a empresa Otiam,
Santana conta um fato divertido:

“Nosso stand era muito procurado
pelos profissionais do mercado, o Leo-
nardo tem espirito de goza¢io e, numa
tentativa de dispersar quem sé ficava
por ali bebendo e comendo, até mesmo
atrapalhando a recep¢io de compra-
dores, trocou os potes de petiscos por
racio para cachorro. Foi muito diverti-
do, pois muitos comeram e nio recla-
maram, e alguns que comeram riram
muito quando souberam”, relembra.

Santana indica perseveranca e ati-
tude a quem esta adentrando no mer-
cado:

“Vocés que estio se tornando pro-
fissionais, nio desistam na primeira
dificuldade, hoje esta mais facil, temos
literaturas explicando o processo, ma-
quinas e equipamentos que facilitam
o trabalho, a tecnologia chegou para
ficar, procurem saber o que estd acon-
tecendo no mercado, nio fiquem espe-
rando baterem a sua porta. Vio 4 luta!

O mundo digital est4 ai, a serigrafia
ainda é analdgica, precisa de braco para
puxar o rodo; apesar de termos maqui-
nas automadticas, a maior parte dos

Vocés que estao se
tornando profissionais,
nao desistam na
primeira dificuldade,
hoje esta mais facil,
temos literaturas
explicando o

processo, maquinas

e equipamentos que
facilitam o trabalho.”

trabalhos ou das oficinas de serigrafia
ainda é manual, entio mios a obra!

As redes sociais estio cheias de
informacbes, apurem, nio entrem de
cabeca, confiram e s6 facam se tiverem
certeza da fonte. A internet é terra de
ninguém, tem coisas boas e outras nem
tanto.

Acreditem, a serigrafia néo vai aca-
bar, sempre teremos o que fazer, ela se
reinventa, e teremos muito o que fazer
para o futuro”, finaliza o veterano.
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Como tirar proveito da internet para vender em tempos de crise

NOBERTO KIcuTI

Completamos um ano de convivéncia
com esta nova realidade decorrente da
pandemia. As empresas e 0 comércio so-
freram (e ainda sofrem) com as medidas
restritivas e o distanciamento social.

Contudo, viver sob uma crise com lon-
gos periodos de instabilidade econémica ja
era uma caracteristica da realidade brasi-
leira pelo menos desde 2014.

A consequéncia natural e imediata a
partir de marco de 2020 foi uma queda
nas vendas presenciais e a dificuldade de
pequenas e médias empresas se manterem
ativas no mercado. A solu¢io encontrada,
fortemente indicada pelo Sebrae, foi in-
vestir em vendas online e marketing di-
gital. Para muitos empresarios, esse foi o
momento a partir do qual nio seria mais
vidvel existir sem ter um site e, para outros
que ja contavam com a minima estrutura
digital, foi e é a hora para investir em fer-
ramentas de automacio, caprichar na pro-
dugio de contetdo e estar atento e capaz
de converter leads em consumidores reais.

Na verdade, a crise pode ser sinénimo
de oportunidade para empresirios e em-
preendedores. Dessa forma, quais sdo os
caminhos possiveis que as empresas e o
comércio podem adotar para aproveitar ao
maximo os recursos que a internet possui?

1) Contrate um servico de hos-
pedagem de sites, registre um dominio e
invista em solug¢bes online. Sabemos que
é possivel vender pelas redes sociais, mas
ter um espago somente seu na web é pru-
dente e essencial. Com um site, blog ou
loja virtual, vocé tem total controle do
conteudo informativo sobre seus produ-
tos e/ou servigos, galeria com itens, um
endereco virtual préprio para gerar credi-
bilidade e op¢des de pagamentos online de
sua escolha. E se vocé ja tem um website,
essa é a hora de investir e modernizar apa-
réncia, ferramentas e recursos. A loja vir-
tual precisa ser vista como um ambiente
seguro para compras e de qualidade. Um
bom layout para o site é fundamental.

2) Invista em uma ferramenta de
automacio de marketing. Com a automa-
¢do de marketing, vocé pode analisar o de-
sempenho das campanhas em tempo real
e assim ajustar o direcionamento, melho-
rando o resultado do plano de marketing.
A automacio de marketing serve, resumi-
damente, para: simplificar tarefas, reduzir
o trabalho manual, aumentar a produtivi-
dade e intensificar a captac¢io de clientes.

3) Integre um blog com banners e
links para o seu site, publique artigos rela-
cionados com a sua area de atuacio, repli-
que esse contetudo nas redes sociais e uti-
lize-as estrategicamente. As redes sociais
podem ser benéficas para vendas. Conhe-
¢a o seu publico e a linguagem usada por
ele. N3o adote as redes somente como vi-
trine, construa a¢des de midia social com
conteudo relevante e atraente integrados
ao seu site. Participe de féruns de discus-
sdo e impulsione monetariamente seus

posts nas redes sociais — sempre assinan-
do com o site da sua empresa. Monitore
o desempenho das campanhas no Google
Analytics.

4)  Pense no cliente. Reflita sobre a
experiéncia de compra do cliente e como
melhorar essa etapa. Quando se agrega
valor a um produto ou servico, cria-se
um ambiente diferenciado que favorece
as vendas. Colha feedbacks sobre o aten-
dimento, sobre a venda e sobre o que foi
adquirido. As respostas certamente servi-
rdo para aprimorar o canal de vendas e o
atendimento.

5)  Anuncie no Google e nas redes
sociais. Nio fique restrito ao trafego orga-
nico. No comego, é uma excelente forma
de gerar trifego. E nio se preocupe em
investir grandes montantes (afinal, é hora
de economizar): nio existe valor minimo
e é bem mais barato que uma campanha
off-line.

6) Adote um plano de marketing.
Faca um planejamento. Organize ideias
sobre novos produtos/servicos e ajuste o
seu portfélio 4 necessidade momentanea
do mercado. Amplie sua area de atuagio
e trabalhe bem na segmentacio do seu
publico-alvo.

7)  Atualize-se sempre. Tanto a tec-
nologia quanto as tendéncias mercadolé-
gicas estdo evoluindo rapidamente, entio
busque conhecimento. Acompanhe noti-
cias didrias da sua 4rea de atuagdo e seg-
mento, faca cursos e workshops, assista a
webinars e leia livros e e-books.

Fica a dica!

NOBERTO KICUTI

Diretor Técnico da Procesys MKTi
nkicuti@procesys.com.br
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P S FEBRATEX
Bitaa) ROIL  sNTEX GROUP

a exclusivamente online, atraves do site www.febratex.com.br. Nao sera permitida a entrada de menores de 14 anos, mesmo que acompanhados dos pais e/ou responsaveis.



https://febratex.com.br/

www.oserigrafico.com.br
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BRuUNO ELOI

Quando falo em exceléncia no atendi-
mento ao cliente, falo também sobre a so-
brevivéncia dos nossos negdcios. Exceléncia
56 se alcanca com repeticio e deve ser ado-
tada na rotina de atendimento e em todo o
ciclo da venda.

Nossos cérebros precisam ser treinados
para alcancar a exceléncia e, se essas tarefas
nio entrarem na nossa rotina, existe uma
tendéncia geral de procrastinagio.

Somos induzidos a detestar rotina e por
isso perdemos o foco facilmente com tanta

V3] Serigrafico

Rotina com exceléncia!

informac&o que nos tira das “obriga¢des” re-
petitivas e mais importantes, pois é a repeti-
¢40 que traré resultados.

Nessa sociedade fast-food, onde tudo é
rapido e pronto, acumulamos multiplas ta-
refas e nos distanciamos da exceléncia em
todas elas.

Atender um cliente requer estudo, pes-
quisa e exceléncia.

VENDA PRODUTOS OU SERVICOS,
ENTREGUE VALOR!

Na pressa de fechar um bom negécio e
pressionado pelas obrigacbes financeiras,
muitas vezes o empresdrio nio consegue fo-
car a negocia¢io apenas por seus beneficios.

Acaba cometendo o erro de enfatizar
as caracteristicas do produto ou servi¢o e
invariavelmente termina vendendo preco
— infelizmente os mercados adotam cada
vez mais a concorréncia baseada apenas no
PRECO.

Uma das principais causas de insuces-
so nas relagbes com os clientes é a falta de

feedbacks. Comunicagdo deficiente gera
conflito e improdutividade.

De um modo geral, as pessoas nio se
sentem comprometidas em dar retorno, seja
por uma equivocada sensa¢io de poder, fal-
ta de hébito, negligéncia, desvalorizacio do
outro ou simplesmente falta de treinamen-
to. Comunicagio plena engloba ouvir, falar
e dar feedback.

Ao oferecer um produto ou servico, fo-
que na entrega dos resultados que o cliente
terd, gere oportunidades diferentes das que
ja existem por ai.

O CLIENTE TEM O PODER!

‘NS

Saber se comunicar nas redes faz toda a
diferenca, impactar seu publico-alvo e atra-
i-lo transforma potenciais clientes em clien-
tes fiéis.
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Mas, como sempre digo por aqui, ndo ha
receita pronta. E um exercicio continuo de
testar e validar ou testar e mudar.

O primeiro passo é enfrentar nossas
proprias rejei¢des contra mudancas e nossos
medos.

Vivemos cercados por culpa e nos senti-
mos culpados pelo que ha de auténtico em
nds — desejos ocultos, opinides, maneira de
falar, etc.

O resultado dessa culpa nos negdcios é
a paralisia.

O medo de errar e a nio aceitagio de
opinibes contrarias geram duvidas que nos
distanciam dos fatos e das ideias, passamos
assim a discutir pessoas.

Finalizo dizendo que a tecnologia é a
nossa grande aliada nos negécios, e a “cereji-
nha do bolo” sdo as PESSOAS.

Fiquem a vontade para tirar davidas dei-
xando sua mensagem.

Bruno Eloi, especialista em negdcios digitais.
www.brunoeloi.com.br.

VOCE VENDERIA MAIS SE ESTIVESSE NA INTERNET?

KIT BASICO

1.SITE DE PAGINA UNICA PARA SERVICOS E PRODUTOS

2.HOSPEDAGEM POR (1 ANO)

3. SEU DOMINIO COM O NOME DA SUA EMPRESA ,COM.ER (1 ANO)
4.ENDERECO DE E-MAIL PERSONALIZADO DA SUA EMPRESA

5. INSERCAO DE FORMULARIO DE CONTATO

6.INTEGRACAD COM WHATSAPP DA EMPRESA

7.INSERGAO DO GOOGLE MEU NEGOCIO

8.PREPARACAO DO SITE PARA GOOGLE (SEO BASICO)

2.LINK DE [NTEERM,'.E«D COM REDES SOCIAIS
10.ASSISTENCIA TECNICA GRATIS POR 40 DIAS DA ENTREGA

1. PAINEL DE MONITORAMENTO DE VISITAS E ACESS05 AO SITE

INWVESTIMEMTC

: ENTRADA+50% ENTREGA)

1$ 240, OU R$ 2.400 A VISTA

KIT EXTRA ( PRECO SOB CONSULTA)
« PREPARAGCAO VIP DO SITE PARA BUSCAS NO GOOGLE (SEO AVANCADO)
« INTEGRACAO COM MEIO DE PAGAMENTOS (ATE 5 PRODUTOS)
. DEZ POSTS PARA PUBLICACAQ NAS REDES SOCIAIS
« CARTAO DIGITAL PARA WHATSAPP
« SUA LOGO TIPOGRAFICA E PALETA DE CORES

A

WhatsApp: (11) 97695-8126



https://brunoeloi.com.br/

Destaque sua empresa no evento
que vai movimentar a industria
de comunicacao visual do Norte e Nordeste!

u
de setem
13h as 21h - Fortaleza/CE /

Centro de Eventos

Norte  Nordeste | do Ceara
. Pavilhdo Geste =

e MlAQUINtEX = ) =}

cameea CONFERENCIA

ULTIMA EDICAO:

ay | ) @ - = horasd
I:““ 8,5 mil visitantes mim. 110 estandes ‘ +350 ?;?)rrzz?antadas Q 50 cg;at:uc(ieo

SEJA UM EXPOSITOR: maquintexCombr

Edna Paula: ednal@fcem.com.br - 11 99446.3523

Apoio Promogéo:

PP i == 3 » asicrar | FEBRATEX
Mﬁ smd“mlﬂﬂs &-n.::éxtn sm JSINDGRAFICA ¢ AND"BEAF I\’ NACIONAL G ROU P



https://maquintex.com.br/quero-visitar/

swiss maoe £

QUANDO ACHA-LAS € TAO FACIL COM A

|r' J THYNC. | Te= \~

l 1% an POR QUE FICAR PROCURANDO INFORMACOES,

It/qr/geerigrafico
e

. : Escaneie o.coédigo QR e
(© 01197434 3251 www.thync.it/business conheca nossas solugoes

0 SEGREDO
PARA ESTAR
A FRENTE

E COMECAR!

DASK ﬂT 119028 0412 11962045553 | www.daspat.com.br | contato@daspat.com.br



https://maquintex.com.br/quero-visitar/
http://www.daspat.com.br
https://thync.it/business

Onde Comprar

SAO PAULO - SP

SAO PAULO -SP

MARFEL:

Sacos e sacolas plasticas

¢ Alta e baixa densidade

* Todas tratadas para impressao

» Varias opgoes de cores e modelos

SOLICITE O NOSSO MOSTRUARIO
Tel.: (11) 3229.6866
& (1) 98801-8537 vendas@marfelsacolas.com.br
www.marfelsacolas.com.br
Rua Paula Sousa, 446 - 01027-001 - Sao Paulo-SP

SAO PAULO - SP

@ andido

Estamparias ¢ Automagho

s N ’ www.candido.com.br
s : candido@candido.com.br

11 2910.0988 /1199331-9108 ©
SAO PAULO - SP

Sublimacao Calandragem
Plotagem Fotolito
Offset Estamparia
Prensagem Tinta Serigrafic:

B

11 2695-2197 | 2692-5293
@4133-85520
desenhoginewcelorsublimacac, com.br

contatefinawcolormublimaceo.com. br
Rua Jodo Boemer, 346 | Bris | Sio Paulo-5P

@ INOVA SILK

SERIGRAFIA E COMUNICAGAD VISUAL

© ©2601-5052

ADESIVOS PARA ENVELOPAMENTO
AUTOMOTIVO . 5
D Yy

DECORATIVO
RECORTE iy
SUPRIMENTOS PARA ENVELOPAMENTO

E COMUNICAGAD VISUAL

- ESPATULAS

- ESTILETES o ‘_T__- l
- SOPRADOR TERMICO v i
- LUVA < !-\ .
- BASTAO/CORDAO /PONTEIRAS e
PARA BANNERS vy - of

TUDO PARA SERIGRAFIA
RODQ » TINTAS = TELAS
SAO PAULO - SP

Despachamos para todo Brasil

CAMPINAS - SP

7  CleesL 1985-2020
35

MATERIAIS PARA SERIGRAFIA

LOJA VIRTUAL
WWW.SILKBRASIL.COM.BER

PRODUTOS DE QUALIDADE COM O MENOR PRECO
ENTREGUE EM TODO O BRASIL.

® (19)97407-0370 @ e 0 nia

Ay, Baden Powsll, 708 - JD. Nova Europa - Campinas-SP

PIRASSUNUNGA - SP

Revenda de Adesivos

" iart-Nows-10-Adesivos

o lartnews10adesivos

4"| (509) 936-1669
)7 Banners Ecologicos

ooo © bannersecologicos@gmail.com

CAMPINAS - SP

Silk Screen

(19) 3255-8031
(% (19) 9.8264-8004

* Suprimentos para Serigrafia*

« Tintas « Quadros « Auxiliares
* Poliester « Acessérios em Geral

www.atelieloja.com.br | vendas@ateliesilk.com.br
Rua Uruguaiana, 265 - Bosque - Campinas/SP

erra Verde - W1, Silvia Tels.: [11] el
£ 29431064 s
S0 Paulo - SP 2544-1622 Trabalhamas com produtos de qualidade
vendas@higval.com.br  2546-5110
SAO PAULO - SP VILA VELHA - ES
=
. ‘J\."r'h‘ e WAL 0. ——
v < ' = BANNERSE ot
QS = ke o
o zeanaknines Aqui vocé

encontra
"‘j- produtos para
¥ Comunicagéo Visual

%ﬁ_ﬁi' : .
i e Serigrafia

Plosier BolvennaiGublimagha

As melhores ng{lft
um s6 lugar APEKE m 0 E-h
Tel.: 27 3089-2450

R. Felicidade Siqueira, 160 - Alvorada - 29117-510 - Vila VelhaES
e-mail: slkpressi@silkpress. com br
www. silkpress.com. br



mailto:contato%40newcolorsublimacao.com.br?subject=Contato
http://marfelsacolas.com.br
http://www.silkpress.com.br
http://www.candido.com.br/corrida.html
http://inovacaosilk.com.br/
https://www.higval.com.br/
http://marfelsacolas.com.br/
https://cooperscreen.com.br
https://cooperscreen.com.br/
http://www.silkpress.com.br/
mailto:contato%40newcolorsublimacao.com.br?subject=Contato
https://www.silkbrasil.com.br/
mailto:bannersecologicos%40gmaisl.com?subject=Contato
https://www.facebook.com/artnews10adesivos/
https://www.atelieloja.com.br/

FORTALEZA - CE
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. PRODUTOS

Tiemos dversin produics d sua espem!

Emulsfin, Tintas, Catalracdor, Foodorn, Bioquador, Plastsol
Cola permanenta, Pigmentos, Remociean, Removedor, Thdean
— Wi incolkol, Rodod, Telas de maders, Fod

i "t?? %

TEMDS REVELACAD E ESTICACAD DE  TELAS,
ALEM DE IMPRESSAD DE CLEAR FILME E SUBLIMACAD

mmte | QEmE | Qoo

[ {1 S B FABASILKEILK

&EIMSS

munels sk, slgn & bheindes

www.mssb.com.br
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Henkel inova seu portfolio com novo
adesivo para a indistria grafica

Desenvolvido com matérias-primas locais, TECHNOMELT PUR 3351 carrega
tecnologia moderna e possibilita trabalho com temperaturas mais baixas

A Henkel, lider em tecnolo-
gias adesivas de alta performan-
ce, inova seu portfélio e traz uma
nova solugdo ao mercado grafico:
TECHNOMELT PUR 3351, adesi-
vo hotmelt & base de poliuretano
para a fabricacido da lombada de
livros. O produto foi desenvolvi-
do com matérias-primas locais
pela equipe de Pesquisa & Desen-
volvimento da fabrica de Jundiai,
localizada no interior de Sio Pau-
lo, para atender as necessidades
do setor que busca por tecnolo-
gias inovadoras em diferentes
aspectos.

O lancamento oferece diver-
sos diferenciais e beneficios aos
profissionais da industria grafica,
como a possibilidade de operar
em menores temperaturas, entre
110°C e 140°C, 10°C a menos em
comparacio aos adesivos conven-
cionais; permite o atingimento
de forca satisfatéria (5,5N/cm)
ap6s seis horas de aplicacio e
forca maxima depois de 18 a 24
horas do adesivo aplicado no ma-
terial; promove resfriamento ra-
pido, facilitando manuseio apods

i

a aplica¢io; e proporciona menor
desgaste dos equipamentos ope-
racionais.

“A Henkel busca desenvolver
tecnologias  inovadoras e que
proporcionem ganhos aos fabri-
cantes, ao consumidor final e ao
meio ambiente. A solugio TE-
CHNOMELT PUR 3351 oferece
diferencial competitivo frente
aos produtos convencionais atu-
almente disponiveis no merca-

do”, explica Jeferson Segantini,
Head de Vendas para Solugées de
Papéis da Henkel para América
Latina Sul.

O produto esta disponivel ao
mercado grafico brasileiro e tam-
bém pode ser exportado a unida-
des da Henkel em outros paises
da América Latina para atender
demandas locais.

http://www.henkel.com

AGENDA—

Curso On-line
Estamparia de Sucesso 3.0
Informacdes:
www.silktv.com.br

Data 21/07/21 a 24/07/21
Evento: Feira - FuturePrint
Local: Expo Center Norte

Informacgdes:
www.feirafutureprint.com.br

Curso On-line

Data 23/06/21 a 26/06/21 (nova data)

Cromias: A Fotografia na Serigrafia Téxtil

Informacdes:
www.silktv.com.br

Data 10/08/21 a 13/08/21 (nova data)
Evento: Feira - Febratex
Local: Parque Vila Germanica- Blumenau/SC
Informagdes: www.febratex.com.br

Evento: Feira - Fespa Digital Printing
Local: Expo Center Norte- Pavilhdo Azul

Informacdes: www.fespabrasil.com.br

Data 14/09/21 a 16/09/21
Evento: Feira - Signs Norte-Nordeste
Local: Centro de Eventos do Ceara

Informacgdes:
www.maquintex.fcem.com.br
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Segunda geracao das impressoras TrueVIS
oferece nova tinta e dois anos de garantia

Com melhor durabilidade nas cores, novos recursos de
impressao e corte as impressoras VG2 e SG2 prometem

movimentar o mercado

A Roland DG sempre busca trazer ino-
vagio e tecnologia para seus equipamentos.
Assim a pesquisa faz parte da rotina da
empresa e o aprimoramento dos produtos
estd em suas metas. Com este pensamento,
lancaram a segunda geragdo da linha True-
VIS. Uma marca sindénimo de qualidade de
impressao.

A linha contempla dois modelos de
equipamentos o VG2 e SG2, ambos ofe-
recem dois anos de garantia, recorte inte-
grado e cores mais vibrantes com a tinta
TE2, que adicionou o laranja para ampliar
a escala de cores. Além de ciclos de limpeza
otimizados, as tintas TE2 tém um custo de
manutencio menor e trazem mais eficién-
cia as impressoras.

Novos recursos também foram incor-
porados como: o True Rich Color 2 que é
uma predefinicio de gestio de cores criado
pela Roland DG para tirar o méximo provei-
to da qualidade de impressdo dos equipa-
mentos TrueVIS; a fun¢do Crop-Mark que

realiza recortes personalizados e precisos
de adesivos, etiquetas e outras aplicagdes
de impressio e recorte de grandes tiragens;
a limpeza mais eficiente, com ciclos auto-
matizados reduzindo em até 54% o des-
perdicio de tinta. Além, da programacio
automatica da limpeza durante a noite; e
por fim, a Nozzle Mask, é uma funcido para
recuperacido de injetores que elimina a ne-
cessidade de pausar o trabalho quando um
injetor estiver sujo ou entupido.

A confianca da empresa em nossos pro-
dutos sempre foi grande, mas com a nova
geracdo da TrueVIS estd maior, relata Mi-
chelle Fernandes, responsavel pela &rea
de marketing e produtos “Nosso objetivo
é sempre oferecer os melhores produtos
ao mercado. E agora com a nova tinta que
prolonga a vida ttil da cabeca, proporciona
excelente qualidade de impressdo e fide-
lidade das cores, a VG2 e SG2 alcancaram
esse patamar”. A executiva também destaca
o design aperfeicoado e software RIP Ver-
saworks, que tornam mais amigavel a expe-
riéncia do usudrio.

Para atender com qualidade, a Roland
DG desenvolveu o Programa Value-UP da
TrueVIS, que possibilita aos proprietarios
da primeira geracdo das impressoras con-
verterem a tinta de seus equipamentos, da
TE para TE2, melhorando assim o desem-
penho de suas méiquinas.

No site da empresa foi criada uma pa-
gina exclusiva do Programa de Value-Up da
TrueVis com todas as informacées.

Conheca os outros produtos da Roland DG

https://www.rolanddg.com.br/

www.oserigrafico.com.br

Guia Agabé para identificacao e solucao de problemas
na preparacao de matrizes serigraficas

* Exposicao e revelacao

A CAMADA DE
EMULSAO
APRESENTA FUROS
E ESTA SOLTANDO
DURANTE

A REVELACAO
(DELAMINANDO)-
PARTE 03

Positivo sujo, ndo trans-
parente ou sobreposto
(montagem).

* Limpar o positivo antes

de fotografar a matriz. °
Fotografar novo positivo,
sem montagens. « Aumentar
o tempo de exposicdo para
compensar a opacidade do
laser film ou papel vegetal.
« Utilizar o Clear Film Agabé
em impressoras de jato de
tinta.

Sensibilizagdo incorreta

* Garantir que o sensibili-
zador esteja perfeitamente
misturado com a emulsao.

» Emulsdes diazédicas:
dissolver totalmente o Diazo
(pd) em agua a 220C, antes
de adiciona-lo a emulsao.
Sensibilizar todo o pote.

* Emulsdes bicromatadas:
sensibilizar o suficiente
para 4 dias de trabalho. *
Observar corretamente a
proporg¢do entre sensibiliza-
dor e emulsao.

A emulsdo nao chegou a

secar antes de ser exposta.

* Deixar a emulsdo secar
completamente antes da
exposicao. * Para camadas
superiores a 500 pm de
espessura, secar a tempera-
tura ambiente por aproxima-
damente 6 horas. * Usar um
desumidificador.

Poeira e/ou sujeira depos-
itada sobre o positivo, o

vidro da prensa de contato
ou na camada de emulsdo.

* Limpar o positivo e o vidro
da prensa de contato antes
da exposicao. « Manter lim-
pos os filtros da estufa e as
ventoinhas. « Manter limpa a
area de trabalho.

www.agabe.com

CHAPAS DE PS « VINIL AUTO ADESIVO
QUALIDADE E PREGOS INSUPERAVEIS

QUALQUER QUANTIDADE
11 99172 8185 - RICARDO




Visite a principal feira
de impresséio digital do pais

g CP
Eﬂj‘? d‘l,ﬁ_]"-t.a'lr.f. intir
s

de junho de 2021

Expo Center Norte - Sdo Paulo

Y N

i a =82 -
Cadastre-se e concorra a ﬁmmﬂ g‘
uma Alexa Echo Show 5 7 5-:~

g e
ﬁﬁ}?ﬁn s
o
VW .‘1
e

Inscreva-se gratuitamente
agora mesmo!

www.fespabrasil.com.br



https://www.fespabrasil.com.br/pt/



